Vacante en Soda Crowd
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¢Qué buscamos?

e Masdebanosdeexperiencia

e Engestionderelaciones comerciales
o alianzas estratégicas

e Ensectorescomo real estate, fintech,
crowdfunding o servicios financieros

e Mentalidad estratégica con enfoque
en expansion de negocio

e Solidas capacidades analiticasy de
resolucién de problemas

o Excelentes habilidades
interpersonalesy de negociacion

Q Madrid

1 il :

al

f f‘;’l I/ |
T = i oy By

Soda Crowd es una plataforma de financiacion participativa
inmobiliaria que conecta a promotores con una ampliared de
inversores. La persona que ocupe el puesto de Real Estate
Acquisitions Director jugara un papel clave en establecer, gestionar
y fortalecer relaciones con promotores inmobiliarios, ofreciendo
apoyo en la estructuracion de campanas exitosas alineadas con los
objetivos y regulaciones de la empresa.



Acerca de Soda Crowd

Soda Crowd es una plataforma de crowdfunding inmobiliario regulada por la
CNMV, que conecta a promotores con una diversared de inversores mediante
un entorno digital seguro, transparente y totalmente online. Surge araiz de
laintegraciony posterior rebranding deicrowdhouse con Soda Capital, firma
mexicana de servicios financieros con una sélida trayectoria en financiacion
inmobiliaria.

Al eliminar las barreras de entrada relacionadas con altos minimos de inversion,
Soda Crowd democratiza el acceso al sector inmobiliario. Permite a los promotores
obtener financiacion para proyectos residenciales, comerciales e industriales, y a
losinversores participar en oportunidades rigurosamente analizadas y validadas.
Combinando la fortaleza tecnoldgicay reqgulatoria de icrowdhouse con la vision
global de Soda Capital, la compania ha financiado mas de 87 proyectos en México y
se encuentra en plena expansion por Europa.

Conuna cultura colaborativa, dinamica y enfocada en lainnovacién, Soda Crowd
esta transformando el futuro de la financiacion alternativa inmobiliaria.
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Real Estate Acquisitions
Director

En el contexto de expansion hacia nuevos mercados, Soda Crowd buscaincorporara
un/a Business Developer para su equipo en Espaia. Esta persona sera responsable
de establecer relaciones estratégicas, identificar y asegurar alianzas con
promotores clave paraincorporar proyectos ala plataforma. Entre sus funciones
estara mantener una comunicacion continua para entender las necesidades de cada
promotor y ofrecer soluciones personalizadas.

Elrol tambiénimplica cultivar relaciones alargo plazo con promotores existentesy
atraer nuevos socios que contribuyan a ampliar el alcance de la plataforma.

Entre las responsabilidades clave se incluyen la evaluacién de proyectos, analisis de
viabilidad y cumplimiento de estandares internos y normativos. También brindara
asesoria en estrategias de financiacion, estructura de campanay comunicacion con
inversores, asegurando el éxito de los proyectos publicados.

Vision Estratégica y Orientacion al Crecimiento

Este puesto requiere un perfil estratégico, con gran capacidad analitica y vision

de negocio en un entorno agily en evolucion. La persona seleccionada participara
activamente en la definicion de estrategias de crecimiento, adaptandose al cambiante
panorama digital y financiero.

El éexito en este rol dependera en gran medida de la capacidad para generar relaciones
de confianzay cerrar acuerdos estratégicos. Sera esencial saber identificar intereses
comunes, fomentar la colaboraciony liderar negociaciones con impacto. La agilidad
enlagestion de operaciones complejas sera clave para impulsar alianzas solidasy
sostenibles en el tiempo.



Asimismo, sera importante trabajar de forma coordinada con los equipos internos
para optimizar procesos, garantizar campanas fluidas y cumplir con la normativa
vigente. El sequimiento de resultados, analisis de métricas clave y propuesta de
mejoras continuas seran fundamentales para maximizar el impacto y la eficiencia.

“Esta es una oportunidad unica para un perfil
estratégico que quiera impulsar el crecimiento,
construir relaciones de alto valor y formar parte
del futuro de la financiacion inmobiliaria desde una
startup dinamicay en plena expansion.”

Pedro Arroyo,
CEO de Soda Crowd

¢Por qué unirte a Soda Crowd?

Trabajar en Soda Crowd es una oportunidad para formar parte de la transformacién
del sector inmobiliario a través de tecnologia accesible y una visién de crecimiento
audaz. Con sede en el centro de Madrid, este puesto ofrece un entorno profesional
dinamico, colaborativoy enrapida evolucion, ideal para perfiles con habilidades
estratégicas, excelentes dotes comunicativasy orientacion a resultados.




cTe interesa?

Soda Crowd con Top of Minds para cubrir esta vacante.
Para mostrar tu interés, ponte en contacto con Isabela de Miguel en
isabela.demiguel@topofminds.com
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