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Kandidatenprofil

Ab 5 Jahren Erfahrung im Client Management, Vertrieb
bzw. Business Development
Gute analytische und strategische Fahigkeiten

e Ausgepragte Teamfahigkeit, Kommunikationsstarke
und Beratungsfahigkeiten

e Losungsorientierte, pragmatische Herangehensweise

e Erfahrung mit CRM-Systemen, sicherer Umgang mit MS
Office

e Sehrgute Deutsch-und Englischkenntnisse in Wort und
Schrift

9 Ratingen / hybrid oder remote

Talogy ist fiihrender Anbieter von Talentmanagement-Losungen,
die in tiber 10.000 Unternehmen weltweit dazu beitragen,
Belegschaften erfolgreich und effizient weiterzuentwickeln. Auf
Basis von psychologischem Fachwissen und zukunftsweisender
Technologie konzipiert Talogy individuelle Beurteilungs- und
Entwicklungsprogramme, um es Unternehmen auf Datenbasis leicht
zu machen, fundierte Entscheidungen iiber Einstellungen zu treffen
sowie Mitarbeiterleistungen zu fordern und Fiihrungsqualitaten zu
verbessern.



Uber Talogy

Die Urspriinge des Unternehmens liegen iiber 75 Jahre zuriick: 1946 konzipierten
vier US-amerikanische Psychologiepioniere Initiativen, um es jungen
Erwachsenen und Kriegsveteranen zu ermdéglichen, den Job zu finden, der zu
ihrer Personlichkeit passt.

Aus den gewonnenen Erkenntnissen entwickelten sie in den 1960er Jahren erste
fundierte Assessment-Losungen, die noch heute eine herausragende Rolle im
globalen Talent-Management spielen. Teils unabhangig voneinander etablierten
diese Pioniere und weitere Spezialisten spater in eigenen Unternehmen neue,
effiziente Losungen fir Talent-Assessment und -Management auf den globalen
Markten. 2017 schlossen sich schlieBlich viele dieser Unternehmen zu Talogy
zusammen, um ein geblindeltes Potenzial flr Uberlegene Lésungen zur Beurteilung
und Entwicklung von Mitarbeitenden anbieten zu konnen. Dreh- und Angelpunkt
dabeiist der einzelne Mensch mit seinen Talenten und seiner Persdnlichkeit. Diese
maximal menschenzentrierte Ausgangsbasis macht die Losungen von Talogy
weltweit Gberlegen und das Unternehmen zum globalen Marktfihrer.

Um die besten Talente zu gewinnen, zu entwickeln und langfristig zu halten, gibt
Talogy seinen Kunden technologiebasierte, emotional intelligente Entscheidungs-
und Managementhilfen an die Hand. Tools von Talogy sind individuell designt und
konnen modular angepasst werden. Darlber hinaus konnen sich Kunden auf die
Expertise empathischer Talogy Consultants verlassen - aus ihren vielfaltigen
Backgrounds und Erfahrungen, Best-Practice-Forschungsmethoden und
bewahrten wissenschaftlichen Erkenntnissen entwickeln sie maBgeschneiderte
Assessment- und Entwicklungsprogramme, um Uber den gesamten Talent-
Lebenszyklus auf allen Unternehmensebenen den Aufbau einer Gberlegenen
Belegschaft sicherstellen.
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Kontinuierliche Innovation auf Basis fortschrittlicher Analytik und Kl garantiert,
dass Talogy zu jeder Zeit zukunftsorientierte Losungen anbieten kann, die
wirksame Antworten auf die vielfaltigen Herausforderungen dynamischer Markte
sind. Mit Hauptsitzin den Vereinigten Staaten agiert das Unternehmen mit
Hunderten von Expertenin Nordamerika, Asien und Europa. Zum Ausbau seines
Erfolgsin Deutschland und angrenzende Regionen sucht Talogy jetzt weitere

Verstarkung.



Client Partner (d/m/w)*

Im deutschen Team von Talogy ist der Client Partner Spezialist fiir die
Geschéaftsentwicklung und kiimmert sich vorranging um die Gewinnung und
den Ausbau von Kunden-Partnerschaften. Die Rolle tragt entscheidend zum
Erfolg des Unternehmens bei, indem die jeweils richtigen Talogy-Produkte
und Beratungslésungen fiir die Bediirfnisse einzelner Kunden identifiziert
werden und den Vertriebsteams der Weg geebnet wird, neue oder zusatzliche
Abschliisse zu tatigen. Der Client Partner arbeitet eng mit Vertrieb und
Marketing zusammen.

Die Rolle umfasst:

e |dentifizierung neuer Business-Chancen

e Aufbauneuer sowie Intensivierung bestehender Kundenbeziehungen

e Qualifizierung von Leads nach Talogy-Richtlinien mit ROl Forecast

e Unterstltzung der Vertriebsteams beim Scoping

e Prasentationvon Talogy als Weltmarktfiihrer gegenlber Prospects und
Uberzeugende Argumentation der Vorteile von Talogy-Lésungen

e Verantwortung flr die Aktualitdt des CRM-Datenbestands

Herzstlck der Arbeit ist das strategische Account Management sowie die
Unterstltzung von Kolleginnen und Kollegen bei der Entwicklung von New Business
innerhalb der deutschen Gruppe. Der Client Partner berichtet an den European
Business Development Director. Die spannenden Aufgaben im hochdynamischen
Umfeld von Talogy sind flir gut organisierte Kandidaten geeignet, die es gewohnt
sind, mehrere Projekte parallel zu managen und erfolgreich abzuschlieBen. Frihere
Erfahrungenin der Talentmanagementbranche sind willkommen, aber nicht
zwingend erforderlich. Wesentlich sind Bereitschaft und Freude, mit anderen
Menschenim Team zu arbeiten und gemeinsam GroBes zu erreichen.



Die Vollzeitstelle ist unbefristet, bietet die Méglichkeit zum Homeoffice und setzt
Reisebereitschaft voraus. Fester Bestandteil sind Besuche von Kunden und den

Talogy-Biros der jeweiligen Region, um an Besprechungen und Veranstaltungen
teilzunehmen, im Team zusammen zu arbeiten oder an Workshops teilzunehmen.




Interessiert?

Talogy hat Top of Minds exklusiv mit der Besetzung dieser Position beauftragt. Um
Ihr Interesse zu bekunden, kontaktieren Sie bitte annabonge@topofminds.com.

TOP OF MINDS

Executive Search



