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International Key Account Manager
LEH (d/m/w)*
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Anforderungen

» Hochschulabschluss oder vergleichbare Ausbildung

« Mindestens 3 Jahre Key-Account-Management-Erfahrung im
« Bereich FMCG
Fundierte Kenntnis der Businessgegebenheiten im LEH

Ausgepragte Kommunikationsfahigkeiten
Durchsetzungswille und hohes Verhandlungsgeschick

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Q Deutschland & Ab 3 Jahren Berufserfahrung



"

Snack Connection ist ein noch junges,
aufstrebendes Unternehmen aus den
Niederlanden und spezialisiert auf den
Einkauf, die Verarbeitung sowie das
Mischen und Verpacken von Niissen,
Kernen, Samen und subtropischen Friichten.
Mit zwei modernen Produktionsstatten
in den Niederlanden und mehr als
150 engagierten, professionellen
Mitarbeiterinnen hat sich Snack Connection
erfolgreich als zuverlassiger, flexibler
Partner fiir europaische Einzelhandler, B2B-
und Out-of-Home-Kunden etabliert.
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UBER DAS UNTERNEHMEN

Snack Connection

2010 gegriindet startete Snack Connection noch im selben Jahr die
Produktion am ersten Standort im niederlandischen Giessen. 2011 folgte die
Produktionsstatte Bergschenhoek und spater, als strategisch wichtige Sales
Unit, die deutsche Niederlassung in Gummersbhach bei Koiln. Von Anfang an
hat sich Snack Connection zum Ziel gesetzt, fiihrender Komplettanbieter von
Eigenmarkenlosungen fiir den europaischen Einzelhandels- und B2B-Markt
sowie den niederlandischen Out-of-Home-Markt fir Niisse, Kerne, Samen,
subtropische Friichte und verwandte Produkte zu werden.

Eine grof3e Produktvielfalt, innovative und individuelle Verpackungslésungen
sowie hohe Qualitat und Flexibilitat sind die differenzierenden Merkmale des
Unternehmens und bilden die Grundlage fir die Befriedigung der BedUrfnisse
verschiedenster Kundensegmente. Der Schwerpunkt der Unternehmensstrategie
liegt auf proaktiver Kundenansprache und Kostenfuhrerschaft. Snack Connection
arbeitet proaktiv mit seinen Kunden aus dem Einzelhandel und den Bereichen
B2B und Out of Home zusammen. In engem Austausch unterstutzt das
Unternehmen seine Kunden dabei, ihr Sortiment im Hinblick auf Verbraucher-
und Handelsbedurfnisse zu verbessern und so Umsatz und Gewinnspannen zu
steigern.

Hochste Qualitat ist das zentrale Kriterium fur gute und erfolgreiche Produkte.
Snack Connection arbeitet ausschliel3lich mit Zutaten, die strengste
Qualitatsanforderungen erfullen. Ob Nuss, Kern, Schokolade oder Honig - alle



Bestandteile werden einer umfassenden Kontrolle unterzogen, bevor sie in
die Verarbeitung gelangen. Bei allen Produktionsschritten halt sich das
Unternehmen streng an die europaischen Lebensmittelhygienerichtlinien und
Uberwacht die Qualitat der Produkte sowohl wahrend als auch nach dem
Produktionsprozess. Das interne Qualitatssystem fur sichere Prozesse und
Produkte ist nach den international anerkannten IFS Food der GFSI (Global
Food Safety Initiative) aufgebaut. Beide Produktionsstandorte sind gemal3 IFS
Higher Level zertifiziert.

Neben Qualitat und Service legt das Unternehmen besonderen Wert auf
Fairness und Nachhaltigkeit. Wann immer mdglich, werden Rohstoffe direkt
von Erzeugern oder Erzeugerkooperativen bezogen. Bereits seit 2014 ist
Snack Connection gemald Fairtrade zertifiziert. Dieses Siegel garantiert, dass
Produkte den Standards fur fairen Handel entsprechen und dass Landwirte
und Erzeuger einen fairen Lohn fur ihre Arbeit, ein gesundes Arbeitsumfeld
sowie soziale Rechte und Sicherheit erhalten.

Seit 2016 besitzt das Unternehmen auch die UTZ-Zertifizierung - ein Siegel
und ein Programm fur nachhaltige Landwirtschaft mit besseren Chancen fur
Bauern, ihre Familien und unseren Planeten. Das UTZ-Programm ermaoglicht
Landwirten bessere Ernten, mehr Einkommen, bessere Perspektiven, eine
bessere Versorgung ihrer Familien und mehr Schutz fur die Umwelt.
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Der bisher letzte Meilenstein auf dem Weg zu mehr Nachhaltigkeit erfolgte im
April 2017: Seitdem ist Snack Connection ein zertifizierter Bio-Betrieb und darf
auch Bio-Produkte liefern. Ein Produkt darf nur dann mit , Bio” bezeichnet
werden, wenn alle von der europdischen Regierung festgelegten Vorschriften
im Produktionsprozess umgesetzt werden. Staatliche oder staatlich

zugelassene Kontrollstellen der einzelnen EU-Lander kontrollieren die
Einhaltung der Standards, damit Verbraucher sicher sein kbnnen, dass ein mit
.Bio" bezeichnetes Produkt auch wirklich biologisch ist.

Wahrend Snack Connection seine fair gehandelten und qualitativ
hochwertigen Produktzutaten aus der ganzen Welt importiert, exportiert das
Unternehmen hauptsachlich in europadische Markte, wobei Westeuropa den
wichtigsten Markt darstellt. Zum weiteren Ausbau seiner Marktposition sucht
das Unternehmen nun Unterstltzung. _
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STELLENBESCHREIBUNG

International Key Account
Manager LEH (d/m/w)

Eigenmarken und Costleadership bilden das Herzstiick der
Unternehmenstatigkeit bei Snack Connection. Der International Key
Account Manager LEH (d/m/w) wird einen bestehenden Key-Account im
zugewiesenen, europaischen Gebiet kompetent und strategisch beraten
und in enger Abstimmung Wege erarbeiten, um das Lieferportfolio und
die Effizienz fiir beide Seiten auszubauen. AuBerdem wird sie bzw. er neue
Kontakte aufbauen, um weitere Kunden fiir Snack Connection zu gewinnen
und die im Vertriebsplan festgelegten Ziele zu realisieren.

Die Rolle umfasst:

« Pflege und Weiterentwicklung bestehender Beziehungen

« Realisierung der im Vertriebsplan festgelegten Mengen, Umsatze und Margen
in der zugewiesenen Kundengruppe

«  Pflege und Entwicklung von Kontakten im Verkaufssegment, sowohl intern
als auch extern

* Internationale Besuche bei dem betreuten Key Account

«  Entwicklung neuer Produkt- und Marktkombinationen als wesentlicher
Beitrag zur Steigerung der Umsatzentwicklung

* Vorbereitung und Erstellung von Vertriebsplanen fur das Verkaufssegment
und die zugehorigen Kunden im Rahmen des kommerziellen strategischen
Geschaftsplans



Betreuung von Projekten und Sicherstellung punktlicher
Produktneueinfuhrungen

FUhren und Unterstitzen von Verhandlungen, Abschluss von
Preisvereinbarungen und langerfristigen Vertragen

Regelmaliige Reisen zur Niederlassung in den Niederlanden *

Snack Connection zahlt mit seinen 90 Millionen jahrlich hergestellten Produkten

langst nicht mehr zur Gruppe der Start-ups. Vielmehr hat sich das Unternehmen

erfolgreich in vielen europadischen Markten etabliert und besitzt weiterhin grol3e k o ) " o
»dnack Connection will mit

Wachstumspotenziale - auch dank seiner Philosophie: Zu den Kernwerten

gehoren kundenfokussiertes Denken und Handeln, Flexibilitat, Zuverlassigkeit, LiEfe ra nten u nd Ku nden
gemeinsam zu einer gesunden,

Qualitatsorientierung in allen Unternehmensbereichen sowie hohe
Leistungsbereitschaft und individuelle Produktivitat.

bie Rolle istideal fr Personlichkeiten, die neben fachlicher Know-how und nachhaltigen Gesellschaft
strategischem Denkvermégen auch Kreativitat und Aufgeschlossenheit beitragen . Diese Ve ra ntwortu ng
nehmen wir ernst und legen die
eigene Messlatte jedes Jahr ein
bisschen hoher."

Eric Schut, Managing Director Snack Connection

gegenuber neuen Ideen und Erkenntnissen mitbringen. Das Unternehmen
begrulit Eigeninitiative genauso wie eine flexible Hands-on-Mentalitat.
Kandidatinnen mit diesen Eigenschaften kénnen gemeinsam mit Kunden und
Lieferanten von Snack Connection zu einer gesunden und nachhaltigen
Gesellschaft beitragen und sich Uber gute Perspektiven zur fachlichen und
persdnlichen Weiterentwicklung freuen. m

I nte rESSiert? Snack Connection hat Top of Minds

exklusiv mit der Besetzung dieser Position beauftragt. Um lhr
Interesse zu bekunden, kontaktieren Sie bitte
oliver@topofminds.com.
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